
Portal 
entfernen 
oder 
Sperrzeiten 
eintragen



Aufschläge



In den Monatsbalken 
klicken, um Kalender 
weit in die Zukunft 
zu blättern, dann 
Datum wählen
(z.B. 31.12.2039)

Ab 
heute

Freier Name für 
den Aufschlag 



„Fair Use“ der Revenue Einstellungen

Aufschläge auf den eigenen Preis für Portale machen Sinn, weil so der 
Gast an den Mehrkosten der Provision beteiligt wird und er im Idealfall 
den Buchungsweg ändert und direkt bucht. Aber …

Partnerportale erfüllen ihre Funktion im Vertrieb und weder sie noch 
ihre Kunden sollten durch übermäßige Aufschläge benachteiligt 
werden

Bei höheren Preisen erwarten Gäste mehr Leistung – keine 
Enttäuschung/negative Bewertungen riskieren

Empfehlung: max. die halbe Provision aufschlagen 

(Bei Reiseveranstalter Snowtrex mit Inkasso vom Gast ist aufgrund des 
Abrechnungsmodus kein Aufschlag möglich)


